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Quiénes Somos
• Somos especialistas en consultoría, formación y servicios de ejecución 

en diversas áreas de Marketing Digital, con un foco especial en el 
Marketing Automation.

• Somos Reseller y Services Partner de Marketo en América Latina y 
España. Único Marketo Certified Partner de Iberoamérica

• Con sede en España y con presencia en América Latina, la empresa fue 
fundada en 2013. Pese a su reciente creación, los profesionales que 
componemos el equipo de Kapturall poseemos una amplia experiencia 
en Marketing Digital y Marketing Automation. Durante los últimos años 
hemos impartido formación y consultoría a empresas de todo el mundo, 
como por ejemplo a Microsoft a nivel global y a toda su red 
Internacional de Partners, EMC2, Avanade, etc.

• Oficinas en Madrid, Bilbao. Mexico D.F. (Septiembre 2015)
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Equipo Directivo

Con más de 20 años de experiencia en Ventas y Marketing dentro del sector 
de las Tecnologías de la información, José posee una extensa experiencia en el 
mundo online. Aporta una perspectiva Internacional a los negocios, tras haber 
ejercido y vivido en diversos países como Argentina, México y España.

Su experiencia profesional se ha desarrollado en compañías como Microsoft, 
donde asumió diversos roles de Dirección en Marketing y Ventas; Next
International, una firma de Capital Riesgo con sede en Argentina; Cybrel, una 
empresa de entretenimiento Online donde fue Director General. Todas estas 
etapas le aportaron un sólido conocimiento Comercial y sobre mejores 
prácticas en Generación de Demanda además de una perspectiva de 
Management Estratégico.

Durante los 4 años previos a la fundación de Kapturall, José fue socio directivo 
de Afirma, una empresa de Consultoría con sede en España, donde trabajó en 
proyectos y desarrolló negocio en países como Estados Unidos, Brasil, 
Colombia, Chile, Peru, Argentina, india, España, Portugal, Polonia, Italia, 
México, etc.

Jose Tarzian
Director General



© kapturall 2015

w
w

w
.k

ap
tu

ra
ll.

co
m

 

Algunos Clientes
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Formación Marketo
1 día – Presencial, en Madrid. Impartido en Castellano. 6 de Julio

Leads y Listas en Marketo

• ¿Cómo se crea un nuevo lead en Marketo?

• Las herramientas de Marketo para la gestión de 
leads

• Las Listas Inteligentes y las Listas Estáticas

• Cómo evitar leads duplicados

• Higiene de los datos en Marketo

• Crear Mis Listas Inteligentes para Campañas

Los Activos (Assets)

• Cómo volcar imágenes y otros activos

• Armar un programa

• Armar un formulario

• Crear landing pages y sus páginas de continuación

• Cómo armar un email en Marketo

Programas y Campañas

• Introducción a Programas en Marketo

• Un programa de outreach

• Cómo testear

Lead Scoring y el Ciclo de Vida de un Lead (Lifecycle)

• Lead Nurturing en Marketo

• Lead Scoring

• Data Management

Reporting y Sales Insight

• Sales Insight

• Reporting en Marketo

Temario Curso Fundamentals, pero con enfoque más estratégico, comprimiendo 
temas y sin ejercicios prácticos 



© kapturall 2015

w
w

w
.k

ap
tu

ra
ll.

co
m

 

Formación Marketo
2 días – Presencial, en Madrid. Impartido en Inglés. 16 y 17 de Julio

Leads y Listas en Marketo

• ¿Cómo se crea un nuevo lead en Marketo?

• Las herramientas de Marketo para la gestión de 
leads

• Las Listas Inteligentes y las Listas Estáticas

• Cómo evitar leads duplicados

• Higiene de los datos en Marketo

• Crear Mis Listas Inteligentes para Campañas

Los Activos (Assets)

• Cómo volcar imágenes y otros activos

• Armar un programa

• Armar un formulario

• Crear landing pages y sus páginas de 
continuación

• Cómo armar un email en Marketo

Programas y Campañas

• Introducción a Programas en Marketo

• Un programa de outreach

• Cómo testear

Lead Scoring y el Ciclo de Vida de un Lead 
(Lifecycle)

• Lead Nurturing en Marketo

• Lead Scoring

• Data Management

Reporting y Sales Insight

• Sales Insight

• Reporting en Marketo

Temario Curso Fundamentals
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Propuesta Económica

Formación Marketo 6 de Julio 1.600€

• Propuesta válida hasta el 30 de Julio de 2015
• Condiciones de Pago: Kapturall facturará 30% del total contratado a la confirmación del 

Proyecto. El 70% restante de cada hito se facturará al finalizar la correspondiente fase.

Formación Marketo 16 y 17 de Julio 3.200€

Total 4.800€
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Gracias
Más información:
Jose Tarzian
CEO – Kapturall
jose@kapturall.com
Mobile: +34-638-080-193
www.Kapturall.com

mailto:jose@capturall.com
http://www.kapturall.com/
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